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dPor qué los equipos gue cosechan mayores logros deportivos no son
los que mas ingresos generan? ¢Cuales son las claves para lograr que
los clubes deportivos aumenten sus fuentes de ingresos? ¢Ha cambiado
el mercado de la gestion deportiva? {Supone la digitalizacion de la
gestion deportiva el elemento clave para dar un nuevo impulso finan-
ciero a los clubes?

Sinduda, estos sonalgunos de los interrogantes que se cuestionan todos
aquellos profesionales que aspiren a insertarse en el amplio sector de la
gestion deportiva. A las anteriores preguntas puedo responder breve-
mente del siguiente modo: la gestion o management deportivo esta
cambiando al ritmo gque imprimen las nuevas modalidades de negocio.
Estas pasan por la digitalizacion del sector, por la diversificacion de su
actividad hacia actividades hasta ahora ignoradas y por la implemen-
tacion de herramientas comerciales capaces de convertir a los clubes
en sociedades adaptativas a los nuevos cambios del mercado.

Por eso nace este curso, con la simple y contundente conviccion de
ofrecer una formacion valiosa, capaz de construir a grandes profesio-
nales en el sector, formados ya en la nueva y cambiante dinamica del
mercado.

Este curso estd dirigido a cualquier persona, independientemente de
su formacidn o procedencia, gue quiera hacerse hueco en el sector
mas creciente y apasionante del mercado: Sport Business.



A QUIEN VA DIRIGIDO
NUESTRO CURSO

El presente programa esta dirigido a aquellos profesionales que quieran
adquirir competencias en el sector de la gestion deportiva, o a aquellos
qgue ya formen parte del sector y busquen renovar sus conocimientos
para ser capaces de adaptarse a las nuevas exigencias y demandas del
mercado.

Podemos delimitar ciertos perfiles de profesionales, que pueden servir
de orientacion para entender a quién va dirigido este curso:

- Profesionales o integrantes de empresas, emprendedores, Pymes y
usuarios en general que desarrollen su actividad en el ambito de la
gestion deportiva a nivel global.

- Deportistas profesionales, amateurs, aficionados y publico objetivo
del deporte, en general.

- Profesionales integrados en organismos deportivos, clubes, consul-
torias, estudios de ingenieria, de arquitectura y, en general, profe-
sionales con algun tipo de conexidén con el mundo deportivo.

- Profesionales con o sin experiencia universitaria y con o sin expe-
riencia en el sector de la gestion deportiva.

Al finalizar los dos modulos, los estudiantes estaran capacitados para
influir y liderar el cambio en términos de ingresos, nuevas fuentes de
ingresos en los clubes deportivos, asi como en el planteamiento de una
estrategia de transformacion digital.



OBJETIVOS
DEL CURSO

Nuestro plan de estudios tiene como objetivo dotar al alumno
de los siguientes conocimientos y habilidades:

® Gestion del negocio de un club deportivo.

® Gestion de estadios deportivos.

® Analisis de datos deportivos.

® Fan Engagement (Business To Fan - B2F).

® Estrategias de Marketing Digital y monetizacion en el
deporte.

® Proyecto final de gestion real de una corporacion depor-
tiva.



PROGRAMA
ACADEMICO

Nuestro programa de estudio se ha confeccio-
nado con un minucioso analisis de las habili-
dades que tienen que adquirir los aspirantes
a profundizar o a insertarse en el sector del
negocio deportivo, por lo que abarca multipli-
cidad de disciplinas.

Los contenidos de nuestro programa acadé-
mico también estan adaptados a las nece-
sidades propias de los despachos de profe-
sionales o departamentos de empresas
vinculados al mundo legal, para ofrecer una
formacion especializada y vigente en cuanto
a las funciones propias del sector deportivo.

® MODULO 1: SPORTS BUSINESS

INTRODUCCION: AREA DE INGRESOS DE UN CLUB
DEPORTIVO

-  Estudio de las fuentes de ingresos y
los modelos de negocio de los clubes
deportivos.

- Estrategias comerciales adaptadas a cada
vision y entorno.

ORGANIZACION Y OBJETIVOS DENTRO DE UN
CLUB DEPORTIVO

- Visién organizacional de los clubes
deportivos como empresas.

- Distribucion de los recursos segun los
diferentes modelos de negocio.




ESTRATEGIA DE VENTAS B2C -VENTA B2B
-AGENCIAS Y TOUR-OPERADORES-PUNTOS
TURISTICOS

- Analisis de los diferentes enfoques
comerciales y canales de venta al publico.

- Panorama de las estrategias de los
principales clubes para generar mas
ventas.

TIPOS DE PRODUCTOS: INTRODUCCION AL
TICKETING FUTBOL, MUSEO, EVENTOS Y
RESTAURACION

- Definicion de los diferentes productos que
ofrece un club deportivo. Elementos que
complementan la experiencia de un dia de
partido.

GESTION CLIENTES PREMIUM: CUSTOMER
EXPERIENCE OPERATIVA SALAS VIP

- Disefno de experiencias VIP dentro de un
evento deportivo. Adquisicion y gestion de
clientes de Hospitalidad.

GESTION DE EVENTOS: INTERNOS DE CLUB-
EMPRESAS Y PARTICULARES

- Explotacion del recinto mas alla de los
dias de partido para darle vida 365 dias al
ano.

- Definicion de los diferentes productos
y las estrategias de comercializacion de
cada uno.

MODULO 2: DIGITAL
TRANSFORMATION

EL NEGOCIO Y LA INDUSTRIA DIGITAL EN LOS
DEPORTES

- Las reglas del juego han cambiado:

» Jugadores, Fans y Estadios estan
envueltos y conectados en todo un
mundo Digital.



» La revolucion digital nos ayudara a
maximizar los ingresos.

» Ofreciendo la mejor de las experiencias.

» Reconozcamos el impacto de las
tecnologias en el equipo, la marca y los
fans.

- Comprendamos las reglas de juego de la
cultura digital:

» Factores de éxito.
» Los obstaculos.

» Como gestionarlo.

FAN & CONSUMIDOR - FAN & STADIUMS - SMART
STADIUMS - FAN EXPERIENCE CENTRIC

-  El comportamiento del fan es primera
razon de la Transformacion Digital.

- El fan debe gozar de su propia
experiencia.

- Veremos la gestion de bases de datos de
fans, segmentacion y analisis (sentimiento,
demanda,

- etc.) de los aficionados y como
interactuando con los estadios Inteligentes
de hoy en dia.

REALIDAD VIRTUAL-RV & DEPORTE: APLICADO
A DISTINTAS CATEGORIAS: ATLETISMO - FUTBOL
-GOLF - AUTOMOVILISMO - OTROS

- Dentro de esta revolucion digital, la
innovacion tecnoldgica es el punto clave
para obtener los maximos ingresos en
empresas o0 equipos deportivos.

- Las nuevas tecnologias nos permitiran
mostrar todo un mundo de gamificaciony
experiencias inmersivas.




GEOLOCALIZACION DE INSTALACIONES, RUTAS,
ACTIVIDADES DEPORTIVAS, ENTIDADES E
INSTITUCIONES RELACIONADAS

-  Permitamos al FAN estar conectados con
nosotros fuera del recinto deportivo, por
ejemplo, en la tienda oficial del Club, en
las taquillas, en la web oficial, en locales
propios (Pop-Ups) en su ciudad de origen
o en cualquier pais donde tengamos
presencia.

CONSEJOS Y RUTINAS, PUBLICACIONES
RELACIONADA CON LAS ACTIVIDADES, VIDEQS,
PDF, TESTIMONIOS, ENTRE OTROS

- Facilitaremos bibliografia y
documentacion que acompanaran al
estudiante durante los modulos, para
complementar su formacion y adquisicion
de conocimientos.

CONSIGNAS Y MODALIDAD DEL TRABAJO FINAL
INTEGRADOR

- Desde el E&J School queremos poner en
la mesa un Proyecto para desarrollar y
generar nuevas experiencias para los FANS
de cualquier club deportivo, utilizando
NUEeVOoSs servicios que incrementaran los
ingresos del Club.

- Los estudiantes se veran sumergidos en el
departamento de Negocio y Marketing de
un club deportivo, y trabajaran el proyecto
desde un punto de vista de Finanzas,
Marqueting y Patrocinios.
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CLAUSTRO
ACADEMICO
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ESTRUCTURAY
METODOLOGIA

El alumno podra disfrutar de los materiales técnicos necesarios para
la implementacion del programa, totalmente actualizados y pormenori-
zados.

Conforme avance el programa, se realizaran diferentes tests para medir
la evolucion del conocimiento y las competencias adquiridas, de manera
gque mas que un instrumento de control, sirva para que el alumno pueda
medir su avance.

El alumno, ademas, podra contar en cualguier momento de un tutor
personal, que se encargara de solucionarle cualquier duda que le pudiera
surgir durante su proceso formativo.

PROFESORADO ACTIVO

Nuestros profesores se encargan de todo:
imparten las clases incluyendo materiales y
gjercicios en directo, ofrecen tutorias para
solventar cualquier tipo de duda y corrigen
los exdmenes para medir el conocimiento y
asignar una nota final.




EL ALUMNO ES EL PROTAGONISTA

Nuestro innovador método online es total-
mente compatible con tu vida personal y
laboral. Puedes imprimir el ritmo que desees
a tu proceso de aprendizaje. iElige cuando
comenzar y terminar!

Mediante esta formacion, enfocada desde un
punto de vista eminentemente practico, el
alumno aprendera a combinar la teoria con
el material audiovisual ofrecido por nuestro
profesorado. Ademas, el material formativo se
ofrecera al alumno totalmente actualizado, lo
gue garantiza la vigencia de la formacion ofre-
cida.

Contamos con la novedosa enseflianza execu-
tive, dirigida no solo a ofrecer formacion, sino
a crear tu propia red de contactos profesio-
nales mas importantes en el sector, tanto en la
esfera publica como privada.

UNA GRAN
PLATAFORMA ONLINE

Disponemos de una plataforma
online multimedia, totalmente
intuitiva, que cuenta con las
herramientas digitales necesa-
rias (pizarra virtual, contenidos
PDF, videos, foros, test online,
debates, etc.) capaces de opti-
mizar el contenido audiovisual
ofrecido.

CLASES: DONDE Y
CUANDO TU QUIERAS

En Economist & Jurist School
todas nuestras clases forman
parte de la base de datos
interna, por lo que alumno
puede disponer delaslecciones
en el momento que le parezca
oportuno.
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INFORMACION
ADICIONAL

TITULACION

Tras completar con éxito el programa, el
alumno obtiene la titulacion del Curso en Sport
Digital Business, especializacion en manage-
ment, digitalizacion y gestion deportiva, acre-
ditado por Economist & Jurist School.

BOLSA DE TRABAJO

Para facilitar la insercion laboral de nuestros
alumnos o su reubicacion en el sector de la
gestion deportiva, Economist & Jurist ofrecera
la posibilidad de incorporacion a una bolsa
de trabajo en la que empresas de primer nivel
en el sector de la gestidon deportiva ofreceran
vacantes dirigidos a nuestros recién formados.

BECAS

En funcion del fondo para becas que terceros
(personas fisicas o juridica, de caracter
privado o publico) pongan a disposicion de los
alumnos del Economist & Jurist, estos podran
optar a la obtencién de una beca que sufrague
de forma parcial el coste del Master o curso
en el gue estén matriculados. La adjudicacion
de las mismas atendera a criterios de mérito y
necesidad econdmica, mediante la evaluacion
conjunta y ponderada de los documentos que
el alumno facilite al departamento de becas.



BASES DE DATOS ECONOMIST & JURIST

Los alumnos Economist & Jurist School podran
acceder a todos los servicios exclusivos de
los que dispone Difusion Juridica S.L.: base
de datos Global Economist & Jurist (juris-
prudencia, legislacion, casos reales, formula-
rios juridicos), todo el contenido premium de
la revista Economist & Jurist (la revista lider
en el sector legal en Espafa, editada desde
1994), asi como a nuestra hemeroteca, donde
el alumno podrd complementar su formacion
con infinidad de contenido de utilidad.

DIRECCION
Calle Ferraz 82,
12 Izquierda
28008 - Madrid

TELEFONO
+34 911 930 056

EMAIL
info@economistschool.es

E& Economist & Jurist
SCHOOL




